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इसका उपयोग आम तौर पर बना कसी लागत के पंजीकरण 
कार क  कारवाइय  के लए कया जाता है  जैसे े डट काड 

साइन अप या मोबाइल फोन अनुबंध जैसे न त मू य वाले 
उ पाद के लए।

यह एक अ ा  है और इसका उ र सदैव वक सत होता रहता 
है। तो आइए शु आत म इसे एक सरल प रभाषा देने का यास कर

वपणन प रवार  जसका अथ है क नवेश पर रटन क  
गारंट  है और व ापनदाता केवल उस व ापन के लए भुगतान कर 
रहा है जो सफल रहा है।

लैट रेट  येक कारवाई के लए एक न त शु क का भुगतान कया जाता है।

हम उस वेबसाइट को प रभा षत करने के लए संब  या 
काशक  श द  का उपयोग करते ह जो ांड या उ पाद  का चार 

कर रही है। बाद के अ याय  म हम उन ावसा यक मॉडल  पर 
अ धक गहराई से नज़र डालगे जनका उपयोग सहयोगी व ापनदाता 
के लए कारवाई करने के लए करते ह। अभी के लए  आइए एक 
आम ग़लतफ़हमी को र कर  संब  वपणन केवल बैनर व ापन नह  
है  वा तव म  बैनर व ापन के प रणाम व प अ धकांश अ भयान  
को उनक  ब  का  से कम मलेगा। उपभो ा  ने इन बैनर  
को नजरअंदाज करना सीख लया है  इस लए सफल सहयोगी 
जन व ापनदाता  के साथ काम करते ह  उनके लए ब  

उ प  करने के लए अ धक माट  अ धक आकषक रणनी त 
अपनाते ह  अ धकांश ब  टे ट लक  से होती है जो अ सर 
अभी खरीद  या यहां खरीदारी कर  कार के बटन के पीछे 
छपी होती है। . संब  नया म एक टे ट लक  सफ एक ैक 

करने यो य यूआरएल है जो व ापनदाता क  वेबसाइट के ासं गक 
पृ  पर रीडायरे ट करता है।

Affiliate Marketing दशन का ह सा है
जब क अ धकांश सहयोगी अभी भी चार करके अपने 
व ापनदाता  के लए कारवाई उ प  करते ह

CPA सेट करने के दो तरीके ह

हम इस भुगतान मी क को CPA  त काय लागत कहते ह। आम 
तौर पर एक ए न  एक ऑनलाइन व तु या सेवा क  ब  है  
ले कन यह लीड या पंजीकरण  कॉल  डाउनलोड या कोई अ य ैक 
करने यो य कारवाई भी हो सकती है जो अं तम ाहक क  वां छत है। 
हाल के वष  म इसम ऑफ़लाइन ब  भी शा मल हो गई है  बशत 
उ ह कूपन या बारकोड ारा ैक कया जा सके।

राज व ह सेदारी  खरीद  गई व तु क  क मत को ैक 
कया जाता है और उस क मत का एक तशत सहयोगी को 

भुगतान कया जाता है। यह आम तौर पर फैशन खुदरा व े ता  
जैसे अलग अलग क मत  पर मूत व तु  क  एक ृंखला बेचने 
वाले व ापनदाता  ारा पसंद कया जाता है।

सहब  वपणन वह अ यास है जसके तहत एक ड जटल काशक 
या वेबसाइट एक ऑनलाइन रटेलर को बढ़ावा देती है और उस ऑनलाइन 
रटेलर के लए व ापन ारा उ प  ब  या लीड के आधार पर कमीशन 

कमाती है।

यह एक ब मुखी चैनल है और प रधान  या ा  इले ॉ न स  वा य 
और स दय  रसंचार  व  और कराने का सामान स हत व भ  े  
म उपभो ा उ पाद या सेवाए ंबेचने वाले ापा रय  के लए कारवाई 
करने म ब त भावी है। इसे एक एक कृत अ भयान म व ापनदाता 
के वपणन म ण का एक मह वपूण ह सा माना जाना चा हए  जो ांड 
जाग कता और च को खरीदारी के अंत म पांतरण म बदलने 
म मा हर है।

सहब  वपणन या है

रोजर ली
एपीडी



यह तकनीक  प से कैसे काम करता है

उनक  अपनी वेबसाइट या लॉग है  अब उनके पास ाहक उ प  करने के कई अ य 
तरीके ह। इसम ईमेल माक टग  मोबाइल ऐ स  सशु क खोज  रीमाक टग वजेट 
या अ भयान  ऑफ़लाइन चार और सामा जक अ भयान शा मल ह। दायरा लगभग 
असी मत है. सीपीए मी क पर चार करने के लए भुगतान करने वाले कसी भी 

काशक या भागीदार को सहयोगी माना जा सकता है।
व ापनदाता ब  से संबं धत सभी जानकारी के साथ ै कग टैग को पॉ युलेट 

करता है  आम तौर पर क मत और ऑडर आईडी हमेशा शा मल होती है  फर अ त र  
फ़  जैसे उ पाद टॉक क पग यू नट एसकेयू  या मोशन कोड को जोड़ा जा 
सकता है और व ेषण म सहायता के लए ैक कया जा सकता है 
अ भयान के दशन का.

फर  बु नयाद  ै कग मॉडल म सुधार के लए ज टलता  और वक प  क  एक व तृत 
ृंखला है। अ धक उ त नेटवक कुक र हत ै कग दान करने म स म ह  ता क 

उपयोगकता ारा संब  कुक  को लॉक या हटा दए जाने पर भी ब  का ेय 

सहयो गय  को दया जा सके। यह तेजी से मह वपूण होता जा रहा है य क कुछ 
ाउज़र तृतीय प  कुक ज़ को वचा लत प से लॉक कर देते ह। अ धक ज टल 
ै कग अ तीय चार कोड का उपयोग कर सकती है या ब  रकॉड करने के लए 

गैर संब  कोड को लॉक कर सकती है। संब  ै कग प सेल को अ य 
ै फ़क ोत  के व  डी डु लकेट करने के लए सशत प से स य कया जा 

सकता है  हालाँ क इसके लए नयम  के आसपास ज टल ो ा मग क  
आव यकता होती है  यह देखते ए क कुक  क  लंबाई आम तौर पर एक 
स  क  तुलना म ब त लंबी होती है।

यह देखने म स म होना चा हए क ब  ैक हो गई है और कमीशन 
दया जा सकता है।

अ धकांश व ापनदाता अपने संब  अ भयान क  ै कग को बं धत करने 
के लए एक संब  नेटवक का उपयोग करगे। नेटवक उन सहयो गय  को ै कग 
लक का एक सेट दान करेगा जो सहयो गय  क  वेबसाइट  पर बैनर और टे ट 
लक के पीछे बैठे ह। जब ाहक उस लक पर लक करता है तो एक कुक  

उनके कं यूटर पर छोड़ द  जाती है और वह लक संब  नेटवक ारा 
पंजीकृत कया जाता है। जब वह ाहक खरीदारी पूरी करता है और व ापनदाता 

के पु करण पृ  पर प ंचता है  तो संब  नेटवक का ै कग टैग स य हो जाता 
है। वह टैग ासं गक कुक  क  जांच करता है और य द ाहक संब  नेटवक के 

काशक  म से कसी एक से आया है  तो ब  संब  नेटवक ारा उनके 
लेटफ़ॉम म दज क  जाती है। उस लेटफ़ॉम के मा यम से व ापनदाता और सहयोगी 

दोन

. ाहक व ापन बैनर
लक देखता है और संब  ै कग 
लक के मा यम से लक करता है। 
ाहक को संभवतः यह एहसास नह  

होगा क उ ह ने एक संब  लक 
का उपयोग कया है

. ाहक ऑनलाइन खरीदारी पूरी करता 
है

. संब  नेटवक व ापनदाता को 
ब  क  रपोट करता है और वे 

उस ब  के लए सहमत कमीशन का 
भुगतान करते ह

. लक को संब  नेटवक ारा ैक 
कया जाता है और ाहक के डवाइस 
पर एक कुक  रखी जाती है ता क 
उनक  पहचान क  जा सके क उ ह संब  
नेटवक ारा संद भत कया जा रहा है।

. ाहक काशक क  वेबसाइट पर जाता 
है

. व ापनदाता संब  नेटवक के 
ै कग टैग को स य करता है जो संब  

नेटवक को ब  क  रपोट करता है 
य क वहां एक कुक  मौजूद होती है

. संब  नेटवक ब  उ प  करने 
के लए काशक को पुर कार के प म 
कमीशन का भुगतान करता है



वतमान चुनौ तयाँ
इ तहास  मुख खलाड़ी और

ड जटल ने वगेट कर
मै यू शेपड

जैसे जैसे बाज़ार प रप व हो रहा है  ऐसा तीत होगा क 
ऑ े लयाई काय म ानीय उप त वाले मुख खला ड़य  के 
साथ जुड़ रहे ह।

ऑ े लयाई संब  वपणन ने ौ ो गक  व े ता  के उ व को 
देखा है  जैसे वे जो पांतरण अनुकूलन  खोज और दशन पुनः 
ल यीकरण म वशेष  ह। इन कंप नय  को यूरोप म बड़ी सफलता 
मली है और वे इसे ऑ े लया म दोहरा रहे ह। इसे ौ ो गक  
अनुभाग म अ धक व तार से कवर कया जाएगा पेज  देख ।

एज सय  को अपने संब  काय म को खोज और दशन के अ सर 
सु खयां बटोरने वाले ड जटल पड़ो सय  के बीच रखना चा हए। यह 
बताया गया है क बड़े एजसी समूह अपने ाहक  से इन सेवा  क  
अ धक मांग देख रहे ह जनके पास अपने वयं के काय म  को बं धत 
करने के लए वशेष  संसाधन क  कमी है।

Affiliate Network के वकास के साथ ऑ े लया म 
Affiliate Agency का उदय आ।

वे उपभो ा डेटा के बारे म गहन जानकारी दान करते ह

ऑ े लया म एज सयां खुदरा व े ता  को एक व तु न  
बंधन सेवा दान करती ह जो उ ह शोर शराबे वाले बाज़ार ान पर 

बातचीत करने म मदद करती ह।

पछले दशक म अ धक उ त संब  नेटवक के उ व ने इन 
लेटफाम  को पीछे छोड़ दया है। ऑ े लया म ये संब  नेटवक 

ानीय वा म व वाले वसाय  के साथ साथ अंतरा ीय 
नेटवक का म ण ह।

जो अ सर व ापनदाता  क  सामा य आव यकता  से परे होता है। 
यह बाजार संरचना अब अमे रका और टेन जैसे प रप व बाजार  
म उनके समक  को त ब बत करती है। इसम शा मल वसाय  
म आमतौर पर उ  दोहरे या यहां तक क तीन अंक  क  
वृ  देखी जा रही है।

अपने ऑ े लयाई संब  वपणन यास  को अ धकतम करने के 
इ ु क अंतरा ीय खुदरा व े ता  के लए ज़मीन पर पैर रखना 
मह वपूण है। इन नेटवक  के अलावा  वशेष  दशन वपणन 
लेटफाम  का भी उदय आ है। इन SaaS एक सेवा के प म 

सॉ टवेयर  वसाय  ने ऑ े लया के कुछ सबसे बड़े खुदरा 
व े ता  के साथ अपनी त मजबूत कर ली है और संब  वपणन 

से परे व भ  कार क  ै कग सेवाए ँ दान करते ह।

ऑ े लया म संब  वपणन का वकास शु  म अपे ाकृत सरल व
सेवा लेटफाम  पर आधा रत था  जसका उपयोग सहयोगी अपनी 
आव यक लक इक ा करने के लए कर सकते थे। इसने अ य 
बाज़ार  म सहब  वपणन के शु आती वकास को त ब बत 
कया।

इस काय के फल व प Affiliate को अपनाया गया

ऑ े लया म संब  वपणन का वकास शु  म व सेवा लेटफाम  पर आधा रत था  जहां सहयोगी अपनी ज रत के लक तक प ंच सकते थे और 
इक ा कर सकते थे। पछले पांच वष  म इन लेटफाम  को संब  नेटवक के उ व ारा हड़प लया गया है जो ऑ े लया म पैदा ए थे  या ानीय ट म  

ारा आयात और सेवा दान कए गए थे। यह कोण अब अ य बाजार  म उनके समक  को त ब बत करता है।



सं या

वै क तुलना

• बाज़ार म मुख खलाड़ी स य प से श ा  आयोजन  और ापक 
ड जटल उ ोग के साथ बातचीत के मा यम से ऑ े लया म उ ोग क  त ा का 
नमाण कर रहे ह।

ऊपर दया गया च  आज बाजार म कई मुख खला ड़य  को दखाता है और मोटे 
तौर पर ौ ो गक  रणनी त और बंधन सेवा  उ ोग  और सहयोगी मानी 
जाने वाली कुछ फम  काशक  के बीच वभा जत है।

एक उदाहरण के प म यूके ॉडबड इंटरनेट दाता  को लेते ए  व जन  
काई और बीट  जैसी कंप नयां अ ध हण रणनी त के प म चैनल म भारी 
नवेश करती ह। लेखन के समय  इस कोण को घरेलू समक  ारा 

ऑ े लया म दोहराया जाना बाक  था। यह तुलना फैशन  खुदरा और बीमा के मा यम से 
आसानी से दोहराई जाती है।

खुदरा व े ता  के लए  ले कन अनुमान है क ऑ े लया म लगभग 

 स य सहयोगी ह। वतमान म  ऑ े लयाई बाजार म खुदरा 
व े ता  क  सं या या चैनल ारा संचा लत लक  लेनदेन या राज व क  
मा ा पर कोई सहमत आंकड़े नह  ह। हालाँ क  IAB सद य  ारा भ व य म 
सहयोग का ल य ठोस  लेखापरी त आंकड़े तैयार करना है।

• अमे रका और टेन क  तरह  ो साहन और कूपन साइट अपने वसाय 
मॉडल क  कृ त और कुछ मामल  म  ऑ े लयाई बाजार के लए साइट  और 

या  क  तकृ त के कारण मुख ह।

ऑ े लया के सबसे बड़े खुदरा व े ता  और एसएमई के लगातार बढ़ते आधार 
म से कुछ ले कन यह कहना होगा  सभी नह  ारा वपणन काय म  जो अ सर 
अपने ावसा यक उ े य  को पूरा करने के लए दशन मॉडल को लागत भावी 
साधन मानते ह।

ऑ े लयाई सहयो गय  क  मा ा या उनके मू य पर कोई एक कृत या 
स या पत डेटा नह  है

• यह  है क नया के सबसे बड़े खुदरा व े ता  ने सहब  वपणन को 
अपना लया है।

• हम दोन  बाजार  म अपनी साइट  से कमाई करने के लए संब  वपणन का उपयोग 
करने वाले लॉगस और साम ी नमाता  का एक मजबूत समुदाय देखते ह  फर 
भी ऑ े लया अभी भी गत  व श  सहयो गय  क  ताकत और गहराई 
वक सत कर रहा है।

उ ोग पर हमारे डेटा क  अनुमा नत कृ त को देखते ए इसे बनाना थोड़ा 
मु कल है

अ य बाजार  से मजबूत तुलना। हालाँ क  यूके और यूएस जैसे अ धक प रप व बाजार  
को लेते ए  न त प से तुलनाए ँक  जा सकती ह



• अ धकांश बाज़ार  म खुदरा व े ता  के लए 
ताव के जो खम को कम करने के लए ौ ो गक  लेटफ़ॉम 

दशन के आधार पर काम करते ह।

• अ य बाजार  क  तरह  ऑ े लयाई खुदरा व े ता उ ोग क  
दशन आधा रत कृ त और आरओआई और 

पारद शता पर इसके फोकस का आनंद लेते ह।



संब  कार

मी डयाकॉम
इसाबेल ाइडर

इस कार क  वेबसाइट अ सर व श  च पर क त होती ह और 
अ तीय साम ी पेश करती ह।

जब हम Affiliate Marketing के बारे म बात करते ह  तो यह यान रखना मह वपूण है क Affiliate व भ  कार के होते ह। व ापनदाता  
के उ पाद  को बढ़ावा देने के लए सहयोगी ारा चुनी गई व ध मु य अंतर है। येक संब  कार मू य  मा ा और प ंच के संदभ म एक अलग 
भू मका नभाता है। गत आधार पर सहयो गय  को समझने से  व ापनदाता  को यह ान होगा क कुछ उ ोग  म डलीवरी करने या वशेष 
उ पाद  को बढ़ावा देने के लए कौन सबसे अ  त म है।

हाल ही म हमने एक कृत साम ी टुकड़  के साथ साथ सहयो गय  म 
भी वृ  देखी है जो कसी उ पाद से कमाई करने के लए वी डयो का 
उपयोग कर रहे ह।र  क  गई बु कग या वापसी खरीदारी पर कमीशन का 

भुगतान करने से बचने के लए एक प र कृत स यापन या का होना 
मह वपूण है।

साम ी साइट नए दशक  तक प ंचने म भी मदद कर सकती ह। 
हो सकता है क यह दशक वशेष प से आपके ांड क  तलाश म न हो  
ले कन यूज़लेटर म एक फ चर के मा यम से यह सामने आ 
सकता है य क सहयोगी ऐसे दशक  तक प ंचता है जो स य 

प से आपके ांड के आसपास के वषय क  तलाश म है। 
साम ी साइट  के साथ ग त व ध को संल न करने और अनुकू लत 
करने का एक शानदार तरीका ताज़ा साम ी या एक वशेष ऑफ़र 

दान करना है।

य द त ध  ताव दान कया जाए  तो इनाम साइट मह वपूण 
मा ा उ प  कर सकती ह। वे ांड  को अपना दशन बढ़ाने का एक 

भावी तरीका दान करते ह  खासकर य द उ पाद ए ीगेटर 
साइट  पर मजबूती से तैनात नह  ह। य द रणनी तक प से उपयोग 
कया जाता है  तो इनाम वेबसाइट वृ शील वृ  को बढ़ावा दे 

सकती ह उदाहरण के लए औसत ऑडर मू य बढ़ाने के लए इनाम  
नए ाहक  क  खरीद के लए उ  कमीशन ।

एक ईमेल सहयोगी कसी ांड क  ओर से पांतरण बढ़ाने के लए 
अपने वयं के या तृतीय प  डेटा बेस को ल त ईमेल भेजता है। 
वॉ यूम बढ़ाने के लए  एक मजबूत और समय संवेदनशील ताव 
क  आव यकता होती है और ए टव को नय मत प से ताज़ा कया 
जाना चा हए। डेटा के आकार और ोत पर हमेशा वचार करना 
मह वपूण है

ऑनलाइन खरीदारी करने वाल  के तेजी से समझदार होने के साथ  इनाम 
साइट  क  लोक यता म वृ  देखी गई है। इस कार का सहयोगी 
व ापनदाता से अ जत कमीशन के एक ह से के मा यम से अपने 

सद य  को पुर कृत करके ब  बढ़ाता है।

कुछ उदाहरण उ पाद समी ा साइट  लॉग और ऑनलाइन फ़ोरम 
ह। अ सर  साम ी

सहयोगी  संब  काय म क  लंबी पूंछ रणनी त का ह सा होते ह 
और शायद ही कभी बड़ी मा ा म चालक होते ह। कुल ब  म उनके 
योगदान के बावजूद  वे मू यवान भागीदार ह। इसका कारण यह है 
क अ तीय साम ी संपादक य व सनीयता का सुझाव देती है और 
अ सर व ापनदाता के खोज इंजन अनुकूलन एसईओ  यास  पर 
सकारा मक भाव डालती है।

साम ी साइट और लॉग

ईमेल

इनाम वाली साइट



• ए ीगेटर व ापन व ापनदाता  के खोज श द  पर 
द शत हो रहे ह और ांड ै फ़क को त ध  उ पाद  क  ओर नद शत 

कर रहे ह

सु न त कर क यह ानीय और ांड नयम  के अनु प है और 
अ य धक चार या डेटाबेस थकावट से बचा जाए।

यह या तो एक ओवरले के मा यम से हो सकता है जब कोई उपभो ा 
कसी वेबसाइट को छोड़ने वाला होता है  उ ह कने के लए मनाने क  

को शश क  जाती है  या ईमेल के मा यम से य द उ ह ने अपना शॉ पग 
काट छोड़ दया है  जससे उनके लए वापस लौटना और अपनी खरीदारी 
पूरी करना आसान हो जाता है। व ापनदाता के पास ै फ़क ोत 
और ल यीकरण वक प  पर पूण नयं ण होता है। व भ  ए टव और 
संदेश  का परी ण करने और ो साहन देने पर ब त अ धक भरोसा 
न करने क  अनुशंसा क  जाती है।

पीपीसी भुगतान त लक  सहयोगी एक खोज वशेष  है जो 
एक क टम न मत ल डग पृ  के मा यम से ासं गक क वड पर बोली 
लगाकर कसी व ापनदाता क  साइट पर ै फ़क लाता है। वे आम 
तौर पर

• सी मत बजट हमेशा चालू  कोण क  अनुम त नह  देता है  जससे 
ए सपोज़र खो जाता है

वे अ सर न द  अनुभाग म सामा य सौद  को भी बढ़ावा देते ह। एक 
वशेष कोड आम तौर पर साइट पर ए सपोज़र बढ़ाएगा  जहां एक 
व रत समा त त थ उपभो ा  के लए ता का लकता क  भावना पैदा 

करेगी और व रत ब  बढ़ाने के लए एक रणनी तक उपकरण के 
प म उपयोग कया जा सकता है।

सीपीए आधार पर काम कर ले कन कभी कभी हाइ ड वा ण यक 
समझौत  क  आव यकता होती है। पीपीसी सहयोगी हर ाहक के लए नह  
ह  ले कन महान रणनी तक भागीदार हो सकते ह य द

पीपीसी सहयोगी के साथ एक सफल परी ण क  कंुजी स त 
दशा नदश ा पत करना है जो यह सु न त करने म मदद करते ह क 
सहयोगी अनुपालन कर रहे ह।

सहयोगी आमतौर पर व ापनदाता क  साइट पर लगाए गए टैग के 
मा यम से पुनः ल यीकरण करते ह और उन उपभो ा  के 
साथ फर से जुड़ने का यास करते ह ज ह ने अपनी खरीदारी पूरी 
नह  क  है।

• त ध  व ापनदाता  के व ापन  का पयोग कर रहे ह

इस कार क  साइट अपने उपयोगकता  को एक ड काउंट कोड क  
पेशकश करके ब  उ प  करती ह जसे उनक  खरीदारी के 
बदले ऑनलाइन भुनाया जा सकता है।

ये साइट उपभो ा  को व भ  व ापनदाता  के उ पाद  जैसे े डट 
काड या फोन लान  क  तुलना करने का अवसर दान करती ह। एक 
स मोहक ताव के मा यम से  तुलना वेबसाइट बड़ी मा ा म ब  उ प  
कर सकती ह। वे इस बात पर ब त भ  होते ह क वे अपनी र कग 
कैसे बनाते ह  जो हमेशा सव म उ पाद पर आधा रत नह  होती है  ब क 
अ सर त लक आय ईपीसी  पर आधा रत होती है।

इस कार का सहयोगी सोशल नेटवक पर अ य धक ल त पो ट या 
ायो जत ट्वीट्स के मा यम से काम करता है  जो जाग कता 

बढ़ाने और आव यकता पैदा करने म सहायता कर सकता है। कारवाई 
के लए सश  आ ान के साथ रचना मक को ासं गक बनाए रखना 
मह वपूण है।

तुलना वेबसाइट

वाउचर और डील साइट

सामा जक सहयोगी

पीपीसी सहयोगी

सहब  को पुनः ल त करना



एपीडी
रोजर ली

व ापनदाता
के लए सव म अ यास

यह कसी भी अ भयान का एक मुख घटक है  यह आपके ांड 
को बढ़ावा देने के लए सहयो गय  को े रत करने म मु य चालक 
है। यह व ापनदाता ारा नधा रत कया गया है इस लए इसे वा तव म 
कम करना आकषक हो सकता है। हालाँ क  सावधान रह  क कोई 
भी अ ा सहयोगी बेहतर भुगतान होने पर आपके त धय  
को आपके ान पर बढ़ावा देने का वक प चुनेगा। अ धक उदार 
भुगतान आपको बेहतर दशन तक प ंच दान करेगा और आपको 

ा त होने वाली ब  क  वृ  दर को बढ़ाएगा। समान प से  कमीशन 
को एक लाभदायक दर नधा रत कया जाना चा हए जहां येक ब  
पर आरओआई सकारा मक हो। कमीशन के मामले म चतुर बन और 
सहयो गय  को उनके वसाय मॉडल के आधार पर उ  
पुर कार दान कर।

य द आप अपने सहयो गय  से बात नह  करगे तो उ ह पता नह  चलेगा क 
आपके ांड का सव म चार कैसे कया जाए।

एक भावी सहब  वपणन अ भयान

उन उपकरण  पर रपोट ा त कर जन पर आपके ाहक खरीदारी कर 
रहे ह  जान क कौन से ोमोकोड  सफल रहे ह  समी ा कर क कौन 
से ए टव ने काम कया और कौन से नह । समझ क कौन से सहयोगी 
आपके लए ब  उ प  कर रहे ह और य  समझ। यह भी मह वपूण 
है क ै कग सट क हो  गलत मु ा म ैक न कर या बाद म मै युअल 

प से डलीवरी लागत हटाने क  अपे ा न कर। यह अ यंत मह वपूण 
है क आपक  ै कग सट क हो और कभी भी हटाई या टूट  न हो।

वा त वक समय म ैक कर और अपने सहयो गय  को जो कुछ भी 
बक रहा है उस पर यथासंभव यता द।
य द वे जानते ह क वे कौन से उ पाद सबसे अ धक बेच रहे ह  तो वे 
तदनुसार साम ी तैयार कर सकते ह।

उ ह ब  और नई क  अ म सूचना द

एक व ापनदाता को अपने सहयो गय  को अपनी ब  श  का 
व तार मानना चा हए। इस लए  एक भावी संब  अ भयान चलाने के 
लए  उ ह अपने सहयो गय  को उ चत प से े रत करने और उ ह 
अपने ांड और उ पाद  को बढ़ावा देने के लए आव यक उपकरण देने 
क  आव यकता है। एक व ापनदाता के प म आपको इसे एक 
साझेदारी मानना चा हए जहां आप दोन  का ल य एक ही है  
अपने उ पाद  क  ब  बढ़ाना। कसी संब  अ भयान क  संरचना और 
संचालन करते समय वचार करने यो य ये मुख बात ह

मुख अव धय  म ब  बढ़ाने के लए अ पका लक वृ  क  
पेशकश कर। आपके ारा बेची जाने वाली येक व तु कमीशन 
यो य होनी चा हए  भले ही वह कम दर पर हो।

उ ह अपने अ तीय व य ताव यूएसपी  और मु य 
संदेश दान कर।

हमेशा बाजार म रहना चा हए. एक व ापनदाता के प म आप सहयो गय  
से अपने टोर और या उ पाद  के बारे म साम ी लखने के लए कह रहे 
ह। य द उ ह व ास है क उस साम ी के नमाण के बाद उ ह उस यास 
के लए पुर कृत कया जाता रहेगा  तो वे आपको बढ़ावा देने के लए 
काम करने के लए अ धक इ ु क ह गे। इसका अथ असी मत बजट होना 
भी है  इस लए अपने संब  वपणन खच को पारंप रक वपणन 
बजट के बजाय ब  लागत के प म देख। Affiliate 
Marketing पर आपके ारा खच कए गए येक डॉलर के 
बदले म आपको कई डॉलर वापस मलने चा हए  इस लए इसे बंद करने का 
कोई मतलब नह  होना चा हए।

बातचीत करना

आयोग हर चीज़ पर नज़र रख और उसका व ेषण कर

हमेशा बने रह



यूज़लेटर डेटाबेस बनाने के लए सहयो गय  का उपयोग करना आम 
बात है। आप अपनी औसत टोकरी बढ़ाने के लए सहयो गय  
का चतुराईपूवक उपयोग भी कर सकते ह

मू य  ाहक  को अपने मोबाइल के मा यम से आपका ऐप डाउनलोड 
करने या खरीदारी करने के लए ो सा हत करना। येक ल य 
के लए फर से एक रणनी त बनाए ं जसे आप ा त करना चाहते 
ह और दशन को ैक कर। कुछ ाहक काय  को ो सा हत करने 
के लए सहयो गय  को आकषक इनाम देने से मदद मलेगी

इस बारे म सोच क आप अपने सहयो गय  का उपयोग वशु  प से 
ब  उ प  करने के अलावा और कैसे कर सकते ह।

अ धकांश संब  नेटवक आपसे येक माह के अंत म ैक क  गई 
ब  को स या पत करने के लए कहगे ता क आप कसी भी धोखाधड़ी 
से उ प  ब  या अधूरी ब  के लए भुगतान करने से बच 
सक। य द आप अ य माक टग चैनल  के मुकाबले डी डु लकेट 
कर रहे ह तो इसे पहले से ही  कर दया जाना चा हए और इसम 
अ य माक टग चैनल  क  तरह ांड शत  पर ाकृ तक खोज या 
भुगतान क  गई खोज शा मल नह  होनी चा हए  ये ाहक कसी 
अ य  ारा पेश कए जाने के बाद आपक  वेबसाइट पर वापस 
जाने क  को शश कर रहे ह। सहब . फर यह सहयोगी क  ेरणा 
को भा वत करता है  य द वे आपके अ भयान पर उ  अ वीकृ त 
दर देखते ह  तो वे इसके बजाय एक अलग व ापनदाता को 
बढ़ावा देना चुनगे। ब  को समय पर स या पत करना भी बेहद 
मह वपूण है ता क सहयो गय  को भुगतान कया जा सके।

सहब  वपणन व ापनदाता  नेटवक और सहयो गय  के बीच एक 
ट म यास है। इसे भावी ढंग से काम करने के लए नरंतर यान 
और इनपुट क  आव यकता होती है। कसी भी माक टग अ भयान क  
तरह  आप इसे सेट करके भूल नह  सकते  फर अ े प रणाम और 
वकास क  उ मीद कर सकते ह।

हालाँ क बैनर संब  व ापन का सबसे भावी प नह  ह  फर भी वे 
मदद करते ह  वशेष प से मुख चार  के लए कवरेज के मामले म। 
उन लोक य आकार  को समझ जनक  आपके सहयो गय  को 
आव यकता है और उ ह पहले से उपल  कराए।ं

अ धकांश संब  नेटवक  म ान क  नगरानी करने और कसी 
भी अ य ग त व ध को च त करने के लए उपकरण और याए ं
ह गी ता क आपसे इसके लए शु क न लया जाए। अपने सहयोगी 
नेटवक म जो भी अजीब लगे उसक  जाँच कर ता क आप 
समझ सक क वा तव म या हो रहा है और उस ग त व ध का 
मू य या है। कैशबैक और लॉय ट  साइट  को वशेष प से यान 
म रखते ए  बड़ी ब  के लए भुगतान न कर जसे बाद म र  कया 
जा सकता है  जैसे छु यां  और कमीशन के लए अहता ा त करने 
के लए ाहक को जतना खच करना आव यक है उससे अ धक 
कमीशन का भुगतान न कर  जैसे $  क  जमा रा श के लए $  
का भुगतान करने वाला एक स ेबाजी अ भयान।

उ पाद का लोकापण। हालाँ क  इसे दन म तीन बार नए ऑफ़र के साथ 
उ ह ैम करने के लाइसस के प म न ल अ यथा वे बंद हो जाएगंे।

सफलता।

संब  ान हमेशा बदलता रहता है  पछले वष जो काम 
आ उसम हमेशा नए अवसर और नई चुनौ तयाँ होती ह। सीखते रह  
व ेषण करते रह क आपके सहयोगी आपके लए या कर रहे ह 
और चैनल के मा यम से ब  उ प  करने के नए तरीक  का परी ण 
करते रह।

कभी कभी कोई सहयोगी धोखाधड़ी से ब  उ प  करने का 
यास कर सकता है या कैशबैक और लॉय ट  साइट  के सद य 

खा मय  का फायदा उठाने का यास करगे। स त काय म नयम  
और सतक नगरानी के साथ इस ग त व ध क  पहचान करना और इन 
ब  के लए भुगतान करने से बचना आसान होना चा हए। ांड 

बोली लगाने और आपके ांड का व ापन कैसे कया जाना है  इसके बारे 
म ब त  नयम रख।

संब  मॉडल व वध ह  येक पर गत प से वचार कर 
और येक के लए एक सतत रणनी त बनाने के लए अपने संब  
नेटवक के साथ काम कर ता क उ ह वह मल सके जसक  उ ह 
आव यकता है। कूपन सहयो गय  के साथ अनु प चार चलाएं  
अपने साम ी सहयो गय  को साम ी दान कर  अपने मू य तुलना 
भागीदार  को एक सट क और व  उ पाद फ़ ड दान कर  कैशबैक 
और लॉय ट  भागीदार  के साथ चार शे ूल कर  मौसमी घटना  का 
लाभ उठाए ंआ द।

न प  प से पु  कर

धोखाधड़ी और संब  कदाचार से बच

रणनी त

उ रदायी बन

वक सत होना

मोशनल ए टव

ब  से परे



 उ े य

कमीशन फ़ै टरी

 रणनी त

 ल य

ज़ेन मै कनटायर

आपका चयन
संब  नेटवक

नेटवक चुनने से पहले

उ े य उन कारण  को प रभा षत करना है जनके साथ आप 
संब  वपणन े  म वेश कर रहे ह। इसे इस बात 
पर काश डालना चा हए क या आपका अं तम ल य बाजार 
ह सेदारी बढ़ाना  ब  बढ़ाना  बेहतर आरओआई 

हा सल करना है या बस अ धक ांड जाग कता पैदा करना 
है।

जैसा क नीचे दए गए कसी भी कार के वपणन के साथ होता है

व ापनदाता  ारा नेटवक का ापक प से उपयोग कए जाने 
का कारण वसाय आउटसो सग के कसी अ य प से तुलना क  जा 
सकती है  जहां अकेले काम करने वाले  बड़े पैमाने क  
अथ व ाए ंहा सल कर सकते ह। इसके अ त र  नेटवक व ता रत सेवाए ँ
और ौ ो गक  दान करते ह  न केवल ै कग मता जो नेटवक का मूल 
है  ब क सैकड़  नह  तो हजार  काशक  और धोखाधड़ी रोधी 
और अनुपालन नगरानी के लए ब लग बंधन भी है।

सहब  वपणन के कई लाभ ह  ले कन दशन के आधार पर काशक  
को कमीशन का भुगतान करने क  मता से अ धक कोई लाभ नह  है।

नेटव स से संपक करने से पहले आपके ल य  उ े य और रणनी त 
आपको  होनी चा हए और आप या हा सल करना चाहते ह  यह 

 कए बना उ ह आपक  ओर से एक वशेष रणनी त बनाने क  
अनुम त नह  देनी चा हए।

आपके उ े य आपके ारा न द  ल य म और गहराई 
तक जाएगंे। उदाहरण के लए  य द आपका ल य केवल 
अ धक ब  करना था  तो आप उन सं या  को प रभा षत 
करगे  जैसे  ब  म  क  वृ  त माह लगभग 

 अ त र  ब  ा त करना   का व ापन य पर 
रटन आरओएएस  ा त करना।

इससे यह जो खम कम हो जाता है क य द ै फ़क ब  म प रव तत 
नह  होता है  तब भी आपसे लक या इं ेशन और ब  के मूल को ैक 
करने क  मता के साथ आरओआई क  पारद शता के लए शु क नह  
लया जाएगा।

कुछ नेटवक वे रएब स के ान से लैस और आपके मा जन और 
आरओआई के लए इसका या मतलब है  यह आपके ो ाम क  

मता म भारी अंतर लाता है।

चाहे आप Affiliate Marketing म नए ह  या आपके पास चैनल 
म ब त अनुभव हो  व भ  Affiliate Networks और उनक  
ताकत के बीच वक प  पर वचार करना हमेशा फायदेमंद होता है।

जब तक आप यह  नह  कर लेते क आप अपने 
संब  काय म को कैसे चलाना चाहते ह  यह वह जगह 
है जहां एक नेटवक लागू करने के लए सबसे लगातार 

भावी रणनी त क  सलाह दे सकता है। यह 
दवसीय लॉ च रणनी त के प म हो सकता है जहां 

नेटवक  प से बताता है क काशक  को शा मल करने 
और अपने उ े य को पूरा करने के लए येक स ताह म 

या करने क  आव यकता है। यह इस बात पर नभर करेगा क 
आप वयं काय म का बंधन कर रहे ह या आपने अपने 
काय म को बं धत करने के लए नेटवक का वक प चुना 
है  जसके तहत उ ह ने संभवतः एक सेवा तर समझौता 
एसएलए  तुत कया होगा और आपके साथ  को लागू 

करने और लागू करने क  रणनी त पर सहम त  क  
होगी। आपक  ओर से दन क  योजना.

इस पर वचार करने और प रभा षत करने क  आव यकता है



एका धक नेटवक के साथ काय करना

चैनल के त तब  रह

नेटवक कैसे चाज करते ह

शु क को ओवरराइड  नेटवक पेआउट  नेटवक बाउंट  या 
लेन देन शु क  के प म वग कृत कया जा सकता है 

और काशक  को कसी भी कमीशन भुगतान का   तक हो 
सकता है।

• त लीड लैट दर

Affiliate Marketing का उपयोग करने वाले अ धकांश 
व ापनदाता Affiliate Network के मा यम से ऐसा करते 
ह  जसका पा र मक मु य प से दशन के आधार पर 
होता है  हालां क मा सक शु क  सेटअप शु क और कभी कभी यूनतम 
दशन क  आव यकता हो सकती है। व ापनदाता नेटवक क  संब  

भागीदारी के मा यम से अ जत ब  साइन अप या लीड के लए 
नेटवक को शु क का भुगतान करते ह।

• ब  मू य का तशत
• कमीशन का तशत ऊपर उदाहरण

अंततः  उनका ानीय ान काय म के वकास म सहायता करेगा।

नेटवक पा र मक के कार  म शा मल ह

ौ ो गक  आ खरकार संब  उ ोग लगातार वक सत हो रहा है  
और सेवा पर यान देने के साथ एक बड़े और व सनीय नेटवक दोन  
का संयोजन आपके अ भयान को काशक  के लए आकषक 
बना देगा  एक ऐसे काय म म त द ल हो जाएगा जो लोक य और 
लाभदायक है।

ांड  को नए देश म बाजार का पता लगाना चा हए और उनके लए 
उपल  साझेदार  से बात करनी चा हए ता क यह सु न त हो सके 
क वे सही वक प ह।

व ापनदाता  ारा बार बार क  जाने वाली चचा म यह  हो 
सकता है क या वे ब त अ धक या पया त नेटवक का उपयोग 
नह  कर रहे ह। कभी कभी म ण म अ धक संब  नेटवक जोड़ने क  
इ ा इस व ास से उ प  होती है क य द आप नेटवक ए स  
का उपयोग कर रहे ह और इस प रणाम को ा त कर रहे ह तो एक और 
नेटवक जोड़ने से प रणाम दोगुने हो जाएगंे।

जब आपका ऑनलाइन टोर या सेवा एक से अ धक देश  म मौजूद 
हो तो म ट नेटवक रणनी त क  सलाह द  जा सकती है। ांड  को 
यह यान म रखना चा हए क उनके गृह े  का नेता उनक  अंतररा ीय 
रणनी त के लए उपयु  नह  हो सकता है और हो सकता है क उ ह 
वही नतीजे न मल जो वे घर पर हा सल करते ह। समान प से  यह 

ांड के बारे म उनके ान के लए ब कुल उपयु  हो सकता है और 
अ े प रणाम  म त द ल हो सकता है।

अपने वयं के ान और कौशल तर के साथ साथ अपने संब  वपणन 
ग त व ध को बं धत करने के लए आंत रक प से उपल  
संसाधन  का मू यांकन कर  यह नणय लेने क  या म अ नवाय 
होगा क कस नेटवक का उपयोग करना है और आपको उनसे 
कस तर क  सेवा क  आव यकता होगी।

सहब  वपणन कोई ऐसा चैनल नह  है जसे सेट कर दया जाए और 
भुला दया जाए और सफल होने के लए अपने काशक  को ब
श  के प म मानना मह वपूण है  जसे भावी ढंग से दशन करने के 
लए अ े संचार  नरंतरता और ो साहन क  आव यकता होती 

है  भले ही आप कोई भी नेटवक चुन।

कई काशक व ापनदाता  के पूरे े म तक प ंच पाने 
के लए कई नेटवक के सद य बन जाते ह  इस लए एक नेटवक से 
सरे नेटवक पर काशक  का ओवरलैप सरे नेटवक को जोड़ने के 

वां छत प रणाम को नकार सकता है और जो है उससे अ धक प रणाम 
ा त कर सकता है। पहले से ही हा सल कया जा रहा है. खुदरा व े ता  

के नज रए से एक से अ धक नेटवक से जुड़े होने का लाभ अ त र  
शासन और यास  के दोहराव से कम हो सकता है।

नेटवक अपने वयं के रटन के अनुमान  और आपके ारा उ ह दान 
क  गई जानकारी के आधार पर अपनी फ स पर बातचीत कर सकते 
ह।

भा य से यह हमेशा मामला नह  होता है  वशेष प से उसी 
भौगो लक े  म जहां काशक  का ओवरलैप अ धक हो सकता है।

• त ब  एकसमान दर

य द आपके उ े य का ह सा लागत म कटौती के उपाय ह 
तो यह यान रखना दलच  हो सकता है क संब  वपणन को 
ऑनलाइन ग त व ध के अ य प  जैसे भुगतान खोज पीपीसी  
रटारगे टग और काट प र याग के साथ एक कृत कया जा सकता 
है। आम तौर पर आप कसी नेटवक से बाहर इन सेवा  के 
लए भुगतान कर सकते ह और इसके बजाय उ ह न केवल ए यूशन के 
लए नेटवक के मा यम से चलाने का वक प चुन सकते ह  ब क 
अ य काशक  के समान दशन मॉडल पर उन तक प ंचने का 
वक प भी चुन सकते ह।

इसका मतलब है क $  क  ब  पर आप काशक  को  
कमीशन का भुगतान कर रहे ह गे ता क उ ह उस ब  का $  ा त 
हो और  ओवरराइड चाज करने वाला नेटवक कमीशन के ऊपर 
$  जोड़ देगा  जससे उस लेनदेन के लए आपका कुल भुगतान $  
हो जाएगा।



सहब  वपणन को ड जटल ांड का एक सू म जगत माना 
जा सकता है। ड जटल ांड म कंटट  पीपीसी  एसईओ  
ड ले  सोशल  ईमेल  ए फ लएट माक टग आ द जैसे व भ  

चैनल शा मल ह। हालाँ क  Affiliate Marketing म वयं काशक 
शा मल होते ह जो इन सभी चैनल  पर ग त व ध चलाते ह। 

काशक आमतौर पर तब कमीशन कमाते ह जब वे ाहक क  
खरीदारी या ा म अं तम संपक ब  होते ह। संभावना को 
अ धकतम करने के लए

अपने यास  से पांतरण के लए  काशक अपनी वेबसाइट  
लॉग  सोशल चैनल  ाहक डेटाबेस पर अ भयान चलाते ह। इस कार  

वे खरीदारी फ़नल के सभी चरण  म व भ  संपक ब  पर व वध 
प ंच दान करते ह।

अपने अ त व के पछले  वष  म  चैनल मह वपूण प से 
वक सत आ है। यूके और यूएस जैसे अ धक प रप व बाजार  
म  व ापनदाता इस चैनल म पया त मी डया बजट नवेश कर रहे 
ह  जसके प रणाम व प नए और रोमांचक काशक मॉडल क  
व  वृ  ई है। ऑ े लया म बाज़ार अभी भी छोटा है  

हालाँ क  व ापनदाता तेजी से इस चैनल के मू य को पहचान रहे ह 
और उ ह ने योजना या म संब  वपणन स हत सम  प से 
अपनी ड जटल रणनी त क  योजना बनाना शु  कर दया है।

माक टग म ण म सहब  वपणन क  भू मका को समझने के लए  
यह समझना मह वपूण है क चैनल ापक ड जटल 
प र य म कहाँ फट बैठता है।

सहयोगी क  भू मका

वपणन म ण
म वपणन

COLUMBUS
ऋचा दानी



सम  वपणन म ण म संब  वपणन का मू य वमुख व ापनदाता लागत त ब  मॉडल पर नए काशक मॉडल के 
साथ काम करने के लए संब  वपणन क  ओर देखते ह। नए 
वचार  और ौ ो ग कय  के लए एक परी ण बजट अलग रखने 
से उ ह कम लागत पर अपनी कुल ब  बढ़ाने म मदद मल सकती है। 
यह चैनल नवो वेषी काशक  को पानी का परी ण करने क  अनुम त 
देता है।

उपयोगकता क  या ा म काशक व भ  संपक ब  पर 
मौजूद होते ह और उ ह अं तम खरीदारी तक मागदशन 
करते ह।

• या औसत ऑडर मू य  दोहराव वसाय अ य चैनल  
क  तुलना म अ धक है

य द सही डेटा ब  कै चर कए जाते ह  तो व ापनदाता 
काशक ारा अनुशं सत ाहक के मू य को समझ सकते ह। 

इस तरह क  समृ  अंत  एक व ापनदाता को यह 
नणय लेने म मदद कर सकती है क कौन सा चैनल 

सबसे अ धक मू य दान कर रहा है और अपने माक टग 
बजट को कहां नवेश करना है।

कई अ ययन  म सहब  को अ सर उ तम आरओआई 
उ प  करने वाले चैनल म से एक के प म उ त 
कया गया है। यूके म IAB के अ ययन के अनुसार  

Affiliate Marketing खच कए गए येक पाउंड पर 
£  का रटन  दान करता है। हालाँ क इस चैनल के लए 
ROI ब त अ धक है  फर भी इसे केवल ब  बंद करने  म 
वशेष ता वाला चैनल माना जाता है।

जैसे जैसे उपयोगकता या ा ज टल और खं डत होती जा रही 
है  और माक टग संदेश  क  बढ़ती सं या के साथ  

येक श ब  पर सही संदेश के साथ सही 
समय पर ल य बाजार तक प ंचना अ यंत मह वपूण है।

• काशक ारा संद भत उपयोगकता का जीवनकाल मू य या 
है

जो व ापनदाता संब  वपणन चैनल को अपनाते ह  सव म 
था  का पालन करते ह और अपनी सम  ड जटल रणनी त म 

इसके मू य को समझते ह  उ ह बड़ी सफलता मलती है।

ए सपे डया  डैन मफ  डे वड जो स और वे टपैक के सफल संब  
काय म  ने सा बत कर दया है क जब आप सही साझेदार  को 
शा मल करते ह  तो काय म मू यवान ाहक  को ा त करने और 
वृ शील ब  बढ़ाने म मह वपूण योगदान दे सकता है। कुछ प रप व 
काय म उनक  कुल ड जटल ब  म  से अ धक का योगदान 
देते ह।

व ापनदाता सहब  वपणन को न केवल ब  बढ़ाने वाले चैनल के प 
म ब क नए ाहक  को खोजने  अपने ल त दशक  के सामने अपनी ांड 
उप त बढ़ाने और ांड जुड़ाव बढ़ाने के एक श शाली साधन के प म 
भी देख रहे ह।

• अपनी या ा के कस मोड़ पर वे आपके ाहक तक और कस 
संदेश के साथ प ंच रहे ह

ड जटल े  म वेश करने वाली नई और रोमांचक 
ौ ो ग कयां और टाटअप अ सर अपने राज व सृजन के 

लए संब  वपणन पर नभर रहते ह। कम ल स  वीई 
इंटरए टव और रवाड टाइल जैसे काशक अपने नेटवक 
पर हजार  व ापनदाता  को बढ़ावा देने वाले ा पत 
खलाड़ी बन गए ह। जो खम

एक ऑ े लयाई रटेलर के ए यूशन अ ययन के 
अनुसार  संब  वपणन ने सभी चैनल  पर सभी ए यूशन 
मॉडल म व ापन खच पर लगातार उ तम रटन दया।

• आपके काशक कन ल त दशक  तक प ंच रहे ह

 डेटा अंत

श ब  पर उप त

नवेश पर तफल

न कष

नव वतन को बढ़ावा देता है



साम ी रखना
संब ता म जी वत
चैनल
आकषक मी डया
स य दाढ़

ऑनलाइन अभी भी मू यवान  उ खच करने वाले दशक 
मौजूद ह  जन तक संब  काशक व ापनदाता  तक प ंचने और 
उ ह वफादार  लौटने वाले ाहक  के प म वक सत करने म मदद 
कर सकते ह।

प रणाम व प  संब  चैनल पर पहले छूट और ब  
संदेश पर ब त अ धक नभर होने का आरोप लगाया गया है। कुछ 

ांड ऑनलाइन अपनी छ व को स ता  करने और ऑफ़र के 
त जुनूनी दशक  को तैयार करने के डर से संब  वपणन म 

संल न होने से कतराते रहे ह। हालाँ क  ऐसा होना ज़ री नह  है। 
गूगल के अनुसार पांच म से एक ल जरी खरीदारी ऑनलाइन 
होती है।

सहब  वपणन जैसे ड जटल अनुशासन म जहां पा र मक 
पारंप रक प से एक न त ब  पर आधा रत होता है  इसम कोई 
आ य क  बात नह  है क काशक कारवाई के लए अगले मजबूत कॉल 
पर लगातार नजर रख रहे ह। छूट  ऑफ़र और पुर कार उ  लक 
और मजबूत पांतरण दर उ प  करने म स  ए ह।

व ापनदाता अ सर ब  संदेश के लए अपडेट भेजते ह  ले कन नए 
लॉ च  सं ह  समी ा या राज त समाचार भेजना भी उतना ही 
मह वपूण है। य द कसी सहयोगी को अपडेट क  नय मत म 

ा त होती है  तो वे अ तन और सू चत का शत करने के लए 
अ धक स म होते ह

उस ांड के लए साम ी. सरी ओर  व ापनदाता  को 
वह साम ी याद रखनी चा हए

इमेजरी को भी समय पर भेजने क  आव यकता है। देर से 
संप  भेजने का मतलब है क साम ी ने अपनी चमक और समाचार 
यो यता खो द  है।

साझेदार  को अपना वयं का ऑनलाइन ांड और आवाज 
वक सत करने क  आव यकता है। उ ह ामा णक बने रहने 

म स म होना चा हए अ यथा का शत साम ी एक  
व ापन के प म सामने आएगी। इससे न केवल उनक  

वा त वकता बदनाम हो सकती है  ब क इसम शा मल ांड क  
धारणा  को भी नुकसान हो सकता है।

खुदरा व े ता  को उन सहयो गय  ारा नराश नह  कया जाना 
चा हए जो साम ी और ब  संदेश को आपस म जोड़ना चाहते 
ह। यह एक श शाली संयोजन है

अ  गुणव ा वाली इमेजरी यक नन अ  गुणव ा वाली साम ी 
जतनी ही मू यवान है। एक व ापनदाता जतनी अ धक छ वयां 
दान कर सकता है  उतनी ही कम संभावना होती है क कोई 
काशक वयं इसका ोत बनाने का यास करेगा। इससे 

व ापनदाता को इस पर अ धक नयं ण मलता है क ांड को 
ऑनलाइन कैसे दशाया जाता है और खराब गुणव ा या पुरानी छ व 

का शत होने का जो खम समा त हो जाता है।

साम ी अ तन दान कर

ब  संदेश नःशु क हो सकता है

एक अ े य क  श  को कम मत समझो



लॉग उ पाद जानकारी का अ धका धक व सनीय ोत बनते जा रहे 
ह।  के अ ययन म  POPSUGAR Inc. और CJ Affiliate 
by Conversant ारा अमे रका म आयो जत कैसे लॉग ांड 

ाथ मकता और खरीद नणय  को भा वत करते ह   लॉग 
पाठक  ने उन ांड  के साथ सकारा मक जुड़ाव क  सूचना द  जो 
उ ह ने लॉग पर देखे थे और  ने कहा क वे खरीदने क  
संभावना रखते ह । एक उ पाद जसक  लॉग पर सकारा मक समी ा क  
जाती है। लॉगस के साथ काम करने से कसी ांड क  व सनीयता 
बढ़ सकती है और उसे ब कुल नए दशक  के सामने नए  ामा णक 
तरीके से पेश कया जा सकता है।

वपणन। जहां खुदरा व े ता व ापन  के मामले म लचीले हो सकते ह  
वहां लागत त लक या लैट शु क मॉडल पर साम ी भागीदार  के साथ 
काम करने के वचार पर वचार करना मह वपूण है। त लक इनाम 
या गारंट कृत भुगतान साम ी भागीदार  को कसी ांड को बढ़ावा 
देने के लए संल न और े रत रखेगा  और खुदरा व े ता  को उ पा दत 
अ तीय ड जटल साम ी से लाभ मलेगा।

खुदरा व े ता  को यह याद रखने क  आव यकता है क जब 
अं तम लक संब  मॉडल क  बात आती है तो साम ी काशक 
अ सर पीछे रह जाते ह। बड़े और वफादार दशक  के साथ मजबूत 
साम ी काशक सीपीए व ापन  को सफल बना सकते ह  
ले कन छोटे साम ी साझेदार हमेशा संब  से नवेश पर रटन नह  देख 
सकते ह।

दशन और ां डग दोन  बॉ स पर टक लगाने के लए। यह कोई 
रह य नह  है क नेट ए पोटर और मैचेशफैशन जैसे ल जरी ांड 
अपनी ब  अव ध के दौरान अपना सव े  दशन देखते ह। य द 
उ पाद पर छूट देना संभव नह  है  तो व ापनदाता  को श पग 
ऑफ़र पर वचार करना चा हए। यह उ पाद मा जन को बनाए 
रखते ए ाहक को वह अ त र  मू य दखाने का एक तरीका है जसक  
वे तलाश कर रहे ह।

सभी खुदरा व े ता  के पास एका धक लॉग साझेदार  को बं धत 
करने क  मता या संसाधन नह  है और इस लए लॉगर 
सबनेटवक के साथ काम करना तेजी से लोक य हो गया है। लॉगर 
सबनेटवक व ापनदाता को उनके लॉगर संपक के प म काय 
करने और उनक  ओर से कई साझेदा रय  का बंधन करने के लए 
संपक का एक एकल ब  रखने क  अनुम त देता है। बदले म  
सबनेटवक ता वत कमीशन म कटौती करेगा।

अंत म  जब क मजबूत ै फ़क ाइ वग कूपन और लॉय ट  सहयोगी 
दशन वपणन खा  ृंखला म हमेशा ऊपर रहगे  खुदरा व े ता  को 

अपने संब  काय म  को केवल उन भागीदार  तक ही सी मत नह  
रखना चा हए। साम ी काशक ांड धारणा को आगे बढ़ाने के लए एक 
श शाली श  हो सकते ह और नए  अ य धक संल न दशक  के 
लए ांड पेश करने म उनक  वा त वक भू मका हो सकती है। याद 

रख  सबसे बड़ा मू य हमेशा अं तम लक चलाने वाले भागीदार से नह  
होता है।

उ ह ने देखा था

सकारा मक

लॉग पाठक  का

उन ांड  के साथ

लॉग पर

क  सूचना द

संघ
लॉगस के बारे म मत भूलना

साम ी के लए अपनी पा र मक रणनी त के बारे 
म अलग ढंग से सोच

http://www.slideshare.net/SebastianFisherGreen/inspire-entertain-and-inform-by-cj-affiliate
http://www.slideshare.net/SebastianFisherGreen/inspire-entertain-and-inform-by-cj-affiliate


सफलता क  कंुजी
ै कग ौ ो गक

मोबाइल एक करण एवं
ो ाम सेटअप
स गानर

नकद पुर कार

इं ेशन  लक  लाइक  ट्वीट और पन क  तेज़ ग त वाली नया म  
संब  वपणन एकमा  ऐसा चैनल है जो प रणाम  पर पो ट पेड है।

अपने ग तशील प रणाम  और चु त वपणन योजना  के साथ वे ायी 
सफलता दान कर रहे ह जो लगातार बाजार से बेहतर दशन कर 
रही है। जब क ऑ े लया म डैन मफ़ ज़  वूलव स  को स  द 
आइको नक  मेनुलॉग  डे वड जो स  वे टपैक  एनएबी  टे ा और 
ऑ टस जैसे द गज  ारा समान ल ण द शत कए जा रहे ह।

• ऑनलाइन ब   खुदरा  इन व ापनदाता  के उदाहरण  म 
ईबे  अमेज़ॅन  द आइको नक  डे वड जो स  कोगन शा मल ह।

ये कंप नयाँ अपनी माक टग म इतनी सफल य  ह  हाँ  आपने 
अनुमान लगाया  ये

कंप नय  के पास सफल और अ  तरह से अनुकू लत संब  
काय म ह। फर भी  सवाल यह है  उस सफलता को कैसे मापा जाता है

• लीड जनरेशन  इन व ापनदाता  के उदाहरण  म ऑ े लयाई 
होमलो स  पी एडं जी  यूईई शा मल ह।

ऑ े लया म सभी ड जटल व ापन खच  म फेसबुक और गूगल का 
योगदान सबसे अ धक है  जसम सालाना .  अरब डॉलर का ऑनलाइन 
व ापन खच होता है। ले कन ये दोन  चैनल खुदरा व े ता  के 
लए सफल वपणन योजना  के मानदंड नह  ह  केवल यथा त ह। 

खुदरा व े ता जो ड जटल े  म इन दो द गज  के अलावा समझदारी 
से नवेश करते ह  उ ह अ सर अपने उ ोग म अ णी रोशनी के प म 
देखा जाता है। उदाहरण  म शा मल ह  अमेज़ॅन  ईबे  अलीबाबा का 
ताओबाओ  वॉलमाट  ऐ पल  सैमसंग  माइ ोसॉ ट  ए सपी डया  
एयरबीएनबी  उबर  ॉ टफ़  आई ू स  जॉन लुईस  
नॉड ॉम और मा स एडं सर।

यह एक असाधारण प रणाम है जसक  व तृत जांच होनी 
चा हए और यह गंभीर होना चा हए

• सद यता मॉडल  इन व ापनदाता  के उदाहरण  म टे ा  
अमे सम  ऑ डबल या ॉ टफ़ाइ शा मल ह।

जैसा क पहले उ लेख कया गया है  इसका आम तौर पर मतलब है

 म कए गए शोध पर आधा रत IAB ारा और यूके म 
PwC ारा ऑ डट कए गए  Affiliate Marketing ने 
व ापनदाता  ारा नवेश कए गए येक £  के लए £  का 
रटन उ प  कया और ईकॉमस खुदरा ब  का  ह सा 
लया।

• ए लकेशन  व ीय सेवाएँ  इन व ापनदाता  के उदाहरण  म 
वे टपैक  एमे स  एचएसबीसी शा मल ह

https://www.iabaustralia.com.au/research-and-resources/advertising-expenditure/item/11-advertising-expenditure/2160-online-advertising-expenditure-report-quarter-ended-june-2016-fy-15-16
https://www.iabuk.net/sites/default/files/The%20Big%20Affiliate%20Marketing%20Handbook.pdf


सफलता के नयम

टैग फाय रग नयम और डी
डु लीकेशन

रपो टग वशेषताएँ

कमीशन क  रकम

 संब  मानदंड

मोबाइल और ऐप ै कग म

नो टस अव ध

ब  और कमीशन का ेय देने के लए व ापनदाता 
जन तरीक  और तक  का उपयोग करता है  वे ब त लचीले 

होते ह  आम तौर पर व ापनदाता सहयो गय  के लए 
अं तम कुक जीत कोण का उपयोग करते ह  जसम 

 दन  क  कुक  लंबाई होती है।

अ धकांश मामल  म  संब  वपणन अं तम लक ए यूशन मॉडल पर 
काम करता है। यह याद रखना मह वपूण है.

. रेफ रग यूआरएल वह यूआरएल जो आ खरी 
लक डलीवर करता है

सहब  को नयम और शत  कमीशन या कसी अ य 
भौ तक प रवतन म कसी भी बदलाव क  पया त सूचना द  
जानी चा हए  आमतौर पर काय म के साथ आपके ारा 
नधा रत कुक  लंबाई के अनु प।

ऑ े लया अब मोबाइल से आ रहा है

• सामा जक

ये वे नयम ह जो सफलता नधा रत करते ह  और जनक  शु आत से ही पु  क  
जानी चा हए

. उ पाद SKU या अवकाश गंत

. दोबारा या नया ाहक
• दखाना

सभी ड जटल अ भयान  क  तरह  य द आप शु  से ही ै कग सही 
ढंग से सेट करते ह तो आप लंबे समय म ब त सारे ख र कर दगे। 
Affiliate Marketing के  साल के इ तहास म  यह सही होने के लए 
सबसे मह वपूण पहलू सा बत आ है।

खोज
. कूपन कोड का उपयोग कया गया
. ब  रा श

• पीपीसी खोज ांड पीपीसी को छोड़कर

सहब  वपणन को बड़े पैमाने पर ा पत करने के लए सफलता को सही 
और सट कता से मापना मह वपूण है। इसका मतलब यह भी है क 
आप भ व य म इस आधारभूत चैनल क  ठोस न व पर नमाण कर 
सकते ह। अमेज़ॅन  ईबे और वॉलमाट के साथ न त प से  से अ धक 
वष  से यही त है।

कुल ऑनलाइन ै फ़क का  से अ धक के साथ

. ऑडर आईडीडी डु लीकेशन म शा मल अ य भुगतान चैनल ह

मोबाइल ै फ़क और ऐप ै फ़क को मानक तरीके से ैक और 
ज मेदार ठहराया जाना चा हए  सभी सबसे रदश  नेटवक  के 

पास अब इसके लए ै कग है। यह  करना आव यक 
है क कौन से डवाइस और लेटफ़ॉम ैक कए जाते ह।

व ापनदाता  को यह  होना चा हए क वे कस कार के 
सहयो गय  के साथ काम करना चाहते ह और येक कार 
जैसे ईमेल  कैशबैक  पीपीसी  सोशल मी डया  कूपन और 

साम ी  पर या तबंध शत लागू होती ह।

यह जानना मह वपूण है क व ापनदाता ब  और 
कमीशन को ेय देने के लए कस तक का उपयोग करता 
है आमतौर पर  दन  क  कुक  लंबाई के साथ अं तम
कुक  जीतता है  एक ही कुक  से कई ब  को ैक करता है  
और स यापन और भुगतान च  म कस चरण म ेय दया 
जाता है अं तम प दया गया।

उपकरण यह पुरजोर अनुशंसा क  जाती है क आईओएस 
या एं ॉइड ऐप स हत सभी लेटफाम  पर ै कग ा पत क  जाए।

. लक और ब  का समय टकट

व ापनदाता को अनुरोध करना चा हए क उ ह 
न न ल खत वशेषता  क  रपो टग म यता मले

कसी भी वपणक के लए वचार  वशेष प से घटते रटन और 
लगातार बढ़ती Google Adwords लक क मत  और Facebook 
व ापन क मत  क  नया म। कोई अ य चैनल व ापनदाता को 
सहब  वपणन क  तरह बजट आमतौर पर सबसे सफल काय म  म 
अनकै ड  ब  क  मा ा और येक ब  के मा जन को नयं त करने 
क  मता नह  देता है और न त प से  कोई अ य चैनल पो ट 
पेड नह  है।

. यु
. आईपी पता

http://digitalmeasurement.nielsen.com/digitalmedialandscape/
http://digitalmeasurement.nielsen.com/digitalmedialandscape/
http://digitalmeasurement.nielsen.com/digitalmedialandscape/


तकनीक
पूंजीकरण चालू

फ़ ड का उपयोग करना

नज़र रखना

राकुटेन माक टग

व े षक  और पैरामीटर

एथंोनी कैपानो

• कुछ संब  नेटवक दो मुख ै कग समाधान पेश करगे

आमतौर पर कसी ांड के अ धकांश फ़ ड कार  के साथ काम 
करता है  Google आधार अनु प उ पाद फ़ाइल का उपयोग 
आसानी से कया जा सकता है।

. एटंर ाइज़  उ ोग अ णी  एटंर ाइज़ ेड  सवर टू सवर तकनीक 
के साथ पूण वशेषता  वाला ै कग समाधान।

• संब  नेटवक म आमतौर पर बु नयाद  फ़ ड फ़  आव यकताए ंहोती 
ह ज ह नेटवक के फ़ ड दशा नदश द तावेज़ के भीतर 
उपल  कराया जा सकता है।

. प सेल  सरल  ा पत करने म आसान ाउज़र से सवर ै कग 
समाधान।

सबसे बु नयाद  तर पर Affiliate Marketing पूरी तरह से 
ौ ो गक  के बारे म है। साझेदारी भी उतनी ही मह वपूण है य द अ धक 

नह  हालां क तकनीक के बना  व ापनदाता और काशक अपनी 
साझेदारी को अनुकू लत करने और अ भयान बढ़ाने क  मता खो देते ह।

• नेटवक को काशकआईडी  ए टवआईडी और लक कार 
को ग तशील प से दान करना चा हए ता क व ापनदाता 

काशक  ए टव के योगदान और ब  ए यूशन पर लक 
कार के भाव को समझ सक।

उपभो ा कई उपकरण  पर रहते ह  हर दन कई अलग अलग यूज़फ़ ड के मा यम से ॉल करते ह  ताज़ा और भरोसेमंद जानकारी के लए उ सुक रहते 
ह  जब क चु नदा प से ऐसी साम ी का चयन करते ह जो उनक  जीवनशैली और चय  के साथ सबसे अ धक मेल खाती हो। ौ ो गक  के उदय ने 
ऑनलाइन टू ऑफ़लाइन O O  और ॉस डवाइस वा ण य के बीच क  रेखा को धुंधला करना जारी रखा है  और व ापनदाता तेजी से संब  वपणन 
क  ओर ख कर रहे ह ता क यह सु न त हो सके क वे म ट  चैनल उपभो ा या ा म अपने उपभो ा  तक प ंच रहे ह। सहब  वपणन ने सा बत कर 
दया है क यह ौ ो गक  के उपयोग के मा यम से उपभो ा  को ासं गक वातावरण म नए और स मोहक ांड  से प र चत कराने का एक 

अवसर हो सकता है।

Affiliate Marketing को देखते समय व ापनदाता  को कुछ 
मुख बात  पर वचार करना चा हए

वचार करने का वक प.

• कसी नेटवक के भीतर ै कग समाधान Google Analytics  
Omniture  CoreMetrics और अ य के लए उपयोग कए 
जाने म स म होने चा हए।• कंटेनर टैग समाधान भी ब त अ े ह

• फ़ ड लागू करने वाले सहयोगी ऐसा कर सकते ह

• व ापनदाता अपने मौजूदा का लाभ उठा सकते ह
एक ही ान पर ै फ़क और पांतरण को ैक करने के लए अपने 
नेटवक के मा यम से व ेषणा मक समाधान

बु नयाद  बात  पर वापस



व ापनदाता  को संब  चैनल के दशन क  आसानी से 
समी ा करने क  अनुम त देना।

मोबाइल  ॉस डवाइस ै कग और O O समाधान  के बढ़ने का 
मतलब है क एकल ाहक कोण अब आसानी से मौजूद नह  
है। व ापनदाता  को अपने ाहक  को समझने क  ज़ रत है क वे 
कहाँ से आ रहे ह और या चीज़ उ ह या तो साइट बदलने या छोड़ने 
पर मजबूर करती है।

वा त वक समय रपो टग और डैशबोड तक प ंच दान कर।

ए यूशन इन सवाल  का जवाब देता है। संपूण ाहक या ा के बारे म 
जानकारी दान करते ए  ए यूशन मोबाइल से डे कटॉप 
और फर ऑफ़लाइन तक क  या ा को दशाता है। और यह न केवल 
व भ  उपकरण  म उपभो ा संपक ब  के व ेषण को 

दशाता है  ब क यह खरीदारी के पूरे रा ते क  जानकारी भी 
दान करता है  जसम यह भी शा मल है क कन सहयो गय  ने ब  

को भा वत कया।

 म eMarketer ने बताया क  ऑ े लयाई 
ल जरी ब  मोबाइल पर क  गई  जब क माटफोन ने टैबलेट को 

 पीछे छोड़ दया

पारंप रक संब  काशक  ारा ऑनलाइन टू ऑफ़लाइन O O  समाधान 
तैयार करने का चलन है जो संब ता को बढ़ाना जारी रखेगा।

उपभो ा वहार पर चैनल  का भाव। कूपन कोड  काड ल ड 
ऑफ़र  मोबाइल ऐ स के मा यम से भू ल त डील अलट और 
मोबाइल कूपन क  नवीनतम पुनरावृ  ज ह कूपन ए ीगेटर ऐप या 
ड जटल वॉलेट म जोड़ा जा सकता है और ब  के ब  पर कैन कया 
जा सकता है  सबसे लोक य O O समाधान  म से ह।

• इसके शीष पर  मुख नेटवक

छु य  के मौसम के दौरान ब  का  ह सा होता है।

उ ोग और इससे भी अ धक सबूत दान कर

उपरो  वा तव म संब  पाट  म वेश करने के लए आपका टकट 
मा  है। नीचे कुछ ौ ो गक  झान दए गए ह जनके बारे म इस े  म 

वेश करने वाले ांड को भी अवगत होना चा हए।

व ापनदाता  के लए सौभा य से  मोबाइल म एक मजबूत सहयोगी 
उप त है। मोबाइल ै कग के लए सॉ टवेयर वकास ने 
वपणक को ऐप अपनाने और इन ऐप सहभा गता के 

उ े य से रणनी तय  के लए संब  बजट का नवेश करने के लए सश  
बनाया है। ऐसा नव वतन जारी रहेगा जो मोबाइल प रवेश म सहब  
वपणन क  सफलता को मजबूत करेगा।

इसका मतलब यह नह  है क अ य काशक मॉडल अपनी 
भू मका नह  नभा रहे ह। ओमनीचैनल उपयोगकता के अनुकूल 
लेटफ़ॉम जो साम ी बनाते ह और ऑनलाइन और सभी डवाइस  
पर दशक  का नमाण करते ह  ने भावशाली वपणन के वकास 
को बढ़ावा दया है और संब  वपणक के लए नए अवसर पैदा कए ह। 
साथ ही  आधु नक भावशाली  क  भू मका क  कृ त 
व श  प से व ापनदाता  को अपने संब  काय म  क  सफलता 

को ऑफ़लाइन दशक  तक बढ़ाने और इसक  सफलता को ैक 
करने के लए सही र ते दान करती है।

यह मोबाइल का वष है   ठ क है  कम से कम वपणक पछले पांच 
वष  से यही कह रहे ह। मोबाइल वा ण य और उपभो ा  क  खरीदारी 
क  राह म मोबाइल क  भू मका बढ़ती जा रही है और नकट भ व य म 
इसक  ग त धीमी होती नह  दख रही है। उपभो ा न केवल डवाइस पर 
अ धक समय बता रहे ह  ब क वे अ धक खरीदारी भी कर रहे ह  
समी ाए ँपढ़ने  बेहतर मू य नधारण करने या वा त वक खरीदारी करने 
के लए टोर म अपने मोबाइल डवाइस का उपयोग कर रहे ह।

वपणक व भ  उपकरण  और चैनल  पर म त अनुभव दान 
करने क  आव यकता को समझते ह। ये अनुभव उपभो ा  को 
सहज दखने चा हए और  ौ ो गक  के वकास के लए ध यवाद  वे 
ऐसा कर सकते ह।

ए यूशन गायब ह सा है

ऑनलाइन टू ऑफ़लाइन के बीच संब ता 
हावी है

मोबाइल बढ़ना बंद नह  होगा

वला सतापूण ब  ई
मोबाइल पर बनाया गया

ऑ े लयन का

http://totalaccess.emarketer.com/Chart.aspx?R=182422
http://totalaccess.emarketer.com/Chart.aspx?R=182422


सहब  वपणन क  नया म  कई काशन मॉडल  म देशी 
व ापन पहले से ही एक वाभा वक कारक है। यह एक साधारण 
अनुशंसा हो सकती है जसे कसी भावशाली  ारा ायो जत पो ट 
कहा जाता है  या डील और ऑफ़र साइट  पर द शत कोड हो सकता 
है। देशी व ापन जो ाकृ तक वाह और अनुभव दान करता है  
उसका मतलब है क उपभो ा  को लगता है क व ापन 
अनुभव पर उनका नयं ण है  जससे काशक  और 
व ापनदाता  दोन  के साथ सकारा मक बातचीत होती है।

राज व उ प  करने क  मता  और यहां तक क काशक क  मु त 
साम ी बनाने क  मता को भी भा वत करती है।

एड लॉ कग एक ऐसी सम या तुत करती है जससे नपटने के लए 
व ापनदाता  और काशक  को मलकर काम करना होगा। 

हालाँ क  संब  वपणन एक समाधान दान करता है  जसम देशी 
व ापन उनक  माक टग रणनी त म अंत न हत होता है।

इससे न केवल व ापनदाता को लाभ होता है  ब क यह लंबे 
समय से जुड़े सहयो गय  को अपनी यो यता सा बत करने और 
ब  पर कमीशन अ जत करने क  अनुम त देता है जसके लए उ ह 
पहले मा यता नह  मली थी।

ए यूशन के उपयोग के मा यम से  व ापनदाता एक उपभो ा या ा 
म संब  संपक ब  क  सं या म मह वपूण वृ  द शत करने म 
स म ए ह। यह अंत  व ापनदाता  को काशक  को 
कमीशन देने के तरीके को बदलने क  अनुम त देती है  जसम ब  फ़नल 
को आगे बढ़ाने के लए पांतरण को भा वत करने वाले सहयो गय  
को डॉलर का मू य न द  करना भी शा मल है।

हाल के वष  म एड लॉ कग ड जटल वपणक के लए एक बढ़ती चता 
बन गई है  और इसके धीमा होने का कोई संकेत नह  दख रहा है। वा तव 
म  अवां छत ड जटल व ापन  को हटाने के लए व  तर पर एड लॉ कग 
डे कटॉप पर  म लयन लोग   सालाना  और मोबाइल 
पर  म लयन  सालाना  तक बढ़ गई है।

इस बात पर ब त चचा ई है क एड लॉकस कसी काशक का 
उ लंघन कैसे करते ह

मूल व ापन काशक  को अपनी साम ी म व ापन  को नबाध 
प से एक कृत करने म स म बनाता है और जब इसे ठ क से कया 

जाता है तो यह गैर दखल देने वाला होता है। और यह केवल काशक  
के लए ही लाभ नह  है  कई व ापनदाता  ने देशी व ापन के लाभ 
को पहचाना है।

हालाँ क  संब  वपणन म नवेश करने वाले काशक  के पास 
अपने नपटान म एक अनूठा उपाय है  देशी व ापन।

एड लॉकस बढ़ रहे ह  ले कन ए फ लएट माकटस 
को फायदा है



जब क यूएस और यूके के सभी मुख खुदरा व े ता  के पास एक 
संब  काय म है  जैसा क इस बाजार म ाथ मक व  और 
रसंचार खला ड़य  के पास है  खुदरा े  ऑ े लया म बढ़ने क  

गुंजाइश है  शीष  खुदरा व े ता  म से केवल  के साथ

संब  वपणन झान
नकट और र से

एथंोनी कैपानो

खोज और जाग कता

राकुटेन माक टग

बाज़ार
आधु नक

साम ी साइट और सोशल मी डया  वशेष प से 
इं टा ाम और पनटेरे ट  इसके शानदार उदाहरण ह। सीधे 
श द  म कह तो  Affiliate Marketing को अ यथा 
आपको वो ज स कहाँ से मली  के प म जाना जाता है।

व ापनदाता य  त या संचा लत संब  काय म  से परे 
वक सत ए ह  चैनल एक अ तीय संचार चैनल के प म वक सत 

हो रहा है जो खरीदारी के पूरे रा ते म मह वपूण भू मका नभा रहा है।

आधु नक बाज़ार  एक ऐसा ान जहां उपभो ा कई उपकरण  का 
उपयोग करके कह  भी  कसी भी समय खरीदारी कर सकते ह  एक 
रह यमय ान है जो वपणक के लए कई कार क  चुनौ तयाँ पैदा 
करता है। Affiliate Marketing इन कई नई बाधा  का एक 
बढ़ता आ समाधान है।

वतमान म चैनल का उपयोग कर रहा ँ.

व ापनदाता ांड जाग कता को बढ़ावा देने के 
लए डे कटॉप और मोबाइल पर ड कवरी वा यांश  के 
मा यम से दशक  का यान आक षत करने के लए अपने 
संब  काय म  का लाभ उठा रहे ह।

ऑ े लयाई संब  उ ोग  जब क अभी भी अपनी ारं भक अव ा म 
है  तेजी से नई और उभरती उपभो ा मांग  को अपना रहा है। व ापनदाता 
और काशक समान प से अमे रका और टेन क  ओर ख कर रहे ह  
बाजार आमतौर पर अ धक प रप व माने जाते ह  लगातार 
बदलती उपभो ा मांग  और ौ ो ग कय  के साथ कैसे तालमेल बठाया 
जाए  इसक  जानकारी के लए।

जैसा क देखा जा सकता है  सहब  वपणन बढ़ रहा है और तेजी से 
एक मु यधारा  ड जटल चैनल बन रहा है। ले कन नया भर म और 
ऑ े लया म रोमांचक झान या ह

अमे रका म  व ापनदाता संपूण पांतरण फ़नल म तीन मुख े  के 
लए संब  वपणन का लाभ उठा रहे ह

ऑ े लया म  चैनल का वकास जारी है।

अपने सबसे बु नयाद  तर पर  सहब  वपणन व ापनदाता  के 
लए नई रणनी तय  और ौ ो ग कय  का परी ण करने के लए एक 

कम जो खम वाला  लागत भावी उपकरण है। वै क मोच पर  
फॉरे टर रसच ारा कए गए एक हा लया अ ययन से पता चला है क 
अमे रका म संब  वपणन हर साल  क  च वृ  वा षक 
वृ  दर से बढ़ेगा  जो  तक .  ब लयन डॉलर से अ धक 
हो जाएगा ।

के सभी चरण  का लाभ उठाएं
सहब  या ा



नरंतर ाहक सहभा गता

पांतरण या खरीद

मोबाइल का दबदबा कायम है

भावशाली  का उदय

वपणक को केवल ए शयाई बाज़ार  पर नज़र डालने क  ज़ रत है 
ता क यह  प से देखा जा सके क मोबाइल कतना बड़ा है और यह 
कैसे वक सत होता रहेगा। वीचैट और काकाओ टॉक जैसे मैसजर 
ऐप ए शयाई उपभो ा  ारा उपयोग कए जा रहे सबसे सफल लेटफाम  म 
से ह।

भावशाली लोग  के साथ काम करना असंभव लगता है  संब  वपणन 
ांड  को उ  गुणव ा वाले भावशाली लोग  के एक बड़े समूह तक 

प ंच ा त करने म स म बनाता है जो ांड के संदेश का 
समथन कर सकते ह।

फेसबुक पहले से ही मैसजर को ईकॉमस के लए अनुकू लत कर रहा है  यह 
कहना अ तशयो  होगी क यह देखने के लए एक दलच  जगह होगी।

व ापनदाता ाहक के त वफादारी और जुड़ाव बनाए 
रखने के साधन के प म लॉय ट  कैशबैक और रवॉड 
सहयो गय  का लाभ उठा रहे ह। एक बेहतरीन उ पाद या सेवा 

दान करने के अलावा  वपणक को य  पर वचार करने 
क  आव यकता है  य द कसी उपभो ा को नरंतर समथन 
के लए पुर कृत नह  कया जाता है तो उसे आपके ांड के साथ 
बातचीत य  जारी रखनी चा हए

जैसे जैसे सहब  वपणन क  भू मका वक सत हो रही है  वैसे वैसे 
सहब  नेटवक और साझेदार  क  भू मका भी वक सत हो रही 
है। काशक  और व ापनदाता  दोन  के लए एक व सनीय 
सलाहकार के प म काय करते ए  नेटवक को उपभो ा या ा के हर 
चरण का लाभ उठाने के बारे म अंत  और सफा रश 

दान करने क  आव यकता होती है।

भावशाली लोग  के साथ साझेदारी करना  ज री नह  क केवल मश र 
ह तयां ही ह  जो संब  े  म काम करते ह

अ सर उपभो ा कसी कार के ऑफर क  तलाश करने से 
पहले ही एक उ पाद ढंूढ लेते ह।

इन भावशाली लोग  के साथ संब  साझेदारी ा पत करना 
व ापनदाता  के लए अपने दशक  तक प ंचने का एक शानदार तरीका 
हो सकता है।

उ ोग  ांड  को उनके संब  दशन को अनुकू लत करने क  मता 
दान करता है  और य द

काशक मॉडल  क  एक व तृत ृंखला का उपयोग 
करने वाला एक मजबूत संब  काय म इसे यान म रखता है। 
अमे रक  बाजार म कुछ सबसे बड़े और सबसे सफल 

काशक कूपन और डील साइट ह  जो अ सर पांतरण के 
लए आव यक अं तम ो साहन दान करते ह।

फेसबुक सबसे यादा ए सेस कए जाने वाले लेटफॉम म से एक 
है। Instagram व ापन  क  मूल शैली और Pinterest क  कृ त 
सीधे उपभो ा  तक नए वचार और उ पाद प ँचाती है।

व  तर पर माटफोन अनुकूलन म वृ  जारी है   म  क  साल
दर साल वृ  दर देखी गई माना जाता है क  म  क  वृ  के 
मुकाबले एक कमी है  ले कन मोबाइल नवाचार और वा ण य म मंद  के कोई 
संकेत नह  दख रहे ह । वा तव म अमे रका म मोबाइल व ापन खच 

 म  बढ़ गया  जब क डे कटॉप पर केवल  क  वृ  ई।

इन लेटफाम  का लाभ उठाने वाले भावशाली लोग  का उपभो ा  
के साथ एक अनूठा संबंध होता है  जो उ  जुड़ाव दर  के मा यम से 

द शत होता है।

नवाचार और सहब  वपणन क  सफलता के लए ध यवाद  
व ापनदाता मोबाइल तुत चुनौ तय  से नपटने के लए अ  तरह से 
और वा तव म सुस त ह। संब  वपणन क  मूल वरासत को आगे बढ़ाने 
वाली ौ ो गक  ा प  ै कग और ऑफ़र सभी मोबाइल पर 
उपल  ह  जससे मोबाइल अनुकू लत अ भयान  म सफलता मलती 
रहती है।

और सोशल लेटफॉम खुद इस बात को समझ रहे ह. इस साल क  शु आत म 
Pinterest ने संब  लक का उपयोग बहाल कर दया  बजनेस इनसाइडर 
के अनुसार  यह कदम अपने उपयोगकता  को पुर कृत करने और 

भावशाली लोग  को अ धक सुंदर साम ी उ प  करने के लए 
ो सा हत करने  के लए उठाया गया था।

हाल ही म यूके का एक अ ययन दखाया गया है क एक चौथाई  
से अ धक माता पता कसी से ल ट  ब े को कपड़े पहने ए देखने 
के बाद अपने ब  के लए कपड़े खरीदगे। जब क अ ययन यूके म 
आयो जत कया गया था  सबसे अ धक भाव वाले से ल ट  ब  क  सूची 
म नॉथ वे ट  हापर बेकहम  सूरी ू ज़  स जॉज और यहां तक क 
ऑ े लयाई लन लूम भी शा मल थे। इंटरनेट लगातार से ल ट  
ब  को ड सेटर करार देता है  जो व भ  ांज लय  और फैशन लॉग  
म अ भनय करते ह।

http://marketing.rakuten.co.uk/online-influencers


म ट चैनल व ापनदाता  को इस उभरते सवाल का सामना 
करना पड़ रहा है क उ ह बजट कहाँ आवं टत करना चा हए। 
उ ह कस ड जटल चैनल म नवेश करना चा हए और पांतरण 
बढ़ाने के लए कौन सी ौ ो ग कयां वा तव म काम कर रही ह  
ए यूशन इनम से कई सवाल  का जवाब है। Affiliate Marketers के 
बीच आम वृ  यह है क Affiliate का मू य अ य ड जटल और 
पारंप रक मी डया चैनल  के साथ उसक  भू मका के आधार पर नधा रत 
कया जाता है।फर  हम काशक  से जो नवीनता देख रहे ह  उससे सहब  इस 

बढ़ती वृ  का लाभ उठाने के लए अ  त म है।

उपभो ा  ारा ऑनलाइन और ऑफलाइन ब  के बीच क  रेखा  
को धुंधला करने के साथ  ऑ े लया और वदेश  म संब  काशक  
ने तेजी से ऐसे लेटफॉम वक सत कए ह जो व ापनदाता  को 
ऑनलाइन से ऑफलाइन क  ओर छलांग लगाने और खरीदारी के हर 
चरण म उपभो ा  से जुड़ने के लए सश  बनाते ह। कुछ 

काशक

बीकन ौ ो ग कय  का उपयोग कर  अ य काड ल ड ऑफ़र दान 
करते ह और कुछ ने मोबाइल कूपन वक सत कए ह ज ह ब  के ब  
पर कसी एक करण क  आव यकता नह  होती है। और जब क संब  
वपणन O O चुनौती का समाधान दान करने म अ णी है  
बाधा अब बदल गई है।

यहां देखने वाली सबसे अ  बात यह है क सहयोगी कंप नय  को 
पीछे नह  छोड़ा गया है। ड जटल वी डयो का लाभ उठाने वाले 

काशक  क  सं या म वृ  ई है। खरीदारी यो य वी डयो 
व ापन  से लेकर लघु वी डयो उ पाद साराशं और समी ा  तक  

यहां तक क भावशाली लोग भी लॉगर समुदाय के उदय के साथ लहर 
क  सवारी कर रहे ह।

ौ ो गक  उस तरीके को आकार देना जारी रखेगी जससे संब  काय म 
बढ़ते और वक सत होते ह।
जैसे जैसे अ धक उपभो ा कई उपकरण  का उपयोग अपना रहे ह और नई 

ौ ो ग कयां सामने आ रही ह  व ापनदाता ड जटल का लाभ उठाने 
और इन टोर ब  बढ़ाने के तरीके खोज रहे ह। इस लए  जैसा क पहले उ लेख कया गया है  ऑ े लयाई संब  

उ ोग अभी भी अपनी ारं भक अव ा म है  ले कन तेज ग त से बढ़ रहा 
है  जसका मु य कारण व ापनदाता  का अनुकूलन और काशक  
का नवाचार है। अ धक ऑ े लयाई व ापनदाता और एज सयां कम 
जो खम वाले  लागत भावी चैनल के साथ काम करने के लाभ  को 
पहचानगी जो आधु नक बाज़ार म आधु नक वपणक के सामने आने 
वाली चुनौ तय  का समाधान दान करता है।

ड जटल वी डयो सबसे तेज़ी से बढ़ने वाला व ापन लेटफ़ॉम है। वा तव 
म  IAB ने हाल ही म  से  तक अमे रका म वी डयो व ापन 
खच म  क  वृ  दज क  है।

कोई भी दो व ापनदाता एक जैसे नह  होते ह  और एक आकार सभी 
के लए उपयु  कोण आव यक प से काम नह  करता है  वशेष प 
से सहब  वपणन के साथ। ए यूशन से पता चलता है क उपभो ा कहां 
खरीदारी कर रहे ह  वे कन उपकरण  का उपयोग कर रहे ह और इसका 
उपयोग यह पता लगाने के लए भी कया जा सकता है क उपभो ा 
प रव तत य  नह  हो रहे ह।

वी डयो ने संब  टार को मार डाला  या कया

ऑनलाइन टू ऑफ़लाइन और ए यूशन क  भू मका



श दावली

कूपन साइट वाउचर कोड साइट्स के प म भी जानी जाती ह  उपयोगकता  को कूपन के साथ ो सा हत करके 
मू य बढ़ाती ह। वे राज व बढ़ाने का एक भावी साधन हो सकते ह।

संब  नेटवक सहयो गय  और ापा रय  को एक ान पर एक त करते ह। वे ै कग और कमीशन का भुगतान भी संभालते ह।

साम ी साइट

लेन देन ै कग ान से व ापनदाता ारा इसक  वैधता को मंजूरी देने तक क  समय अव ध।

सहब  लक

नकद  वापस

कराये का घर

कूपन साइट

इसे संब  के प म भी जाना जाता है। कोई भी वेबसाइट जसे कसी संब  लक के मा यम से ब  बढ़ाने 
या लीड उ प  करने के लए कमीशन का भुगतान कया जाता है।

कुक  अव ध

इसे ापारी  और ांड  के नाम से भी जाना जाता है।

एजसी

त लीड लागत. एक व ापनदाता क  साइट को लीड दलाने के बदले म एक काशक को कमीशन का भुगतान कया गया। 
उदाहरण के लए पूछताछ फॉम भरना

मू य तुलना ये सहयोगी कंप नयां बीमा से लेकर खा  साम ी तक हजार  उ पाद  क  क मत  क  तुलना करती ह।

सीपीएल

उ पाद फ़ ड

कैशबैक साइट ब  बढ़ाने के लए अ जत कमीशन का अ धकांश भाग अपने उपयोगकता  को साइट का उपयोग करने के 
पुर कार के प म लौटा देती ह। कैशबैक साइट अ सर संब  काय म  का मह वपूण ह सा होती ह।

व ापनदाता

त अ ध हण लागत  आमतौर पर कसी व ापनदाता क  साइट पर ब  बढ़ाने के लए काशक को दया जाने वाला 
कमीशन।

एज सयां एक संब  काय म का बंधन दान करती ह जहां व ापनदाता इसे कसी उ े यपूण तीसरे प  को आउटसोस 
करना चाहता है।

लॉग के नाम से भी जाना जाता है. इन साइट  म कसी दए गए वषय से संबं धत अ तीय साम ी होती है और अ सर वफादार 
अनुयायी होते ह।

उपयोगकता के ाउज़र पर ै कग कुक  कतने समय तक स य रहेगी।

सीपीए

आयोग

सहब  नेटवक

यह एक छूट है जो खरीदार  को उपल  कराई जाती है और आम तौर पर सं या  के अ र  क  एक ृंखला होती है।

कसी संब  साइट पर या ईमेल यूज़लेटर म मी डया का एक टुकड़ा खरीदने के लए आव यक शु क। इनम काफ़  भ ता हो सकती 
है.

स यापन अव ध

इसे टे ट लक या ै कग लक के प म भी जाना जाता है। यह उपयोगकता  को एक संब  साइट से एक व ापनदाता 
साइट पर नद शत करता है।

इसे मचडाइज़र फ़ ड के प म भी जाना जाता है। कुछ सहयोगी उन उ पाद  का आयात करते ह ज ह व ापनदाता 
मू य नधारण क  तुलना करके बेचते ह।

बैनर

कूपन

अवहेलना

काशक

कुक

यह उस कंपनी के लए मानक श द है जसके पास संब  काय म है।

यह कसी व ापनदाता को ब  बढ़ाने के लए सहयो गय  को दान कया जाने वाला ो साहन है। कमीशन ब  के 
तशत  त लक लागत  एक न त रा श या ल य तक प ंचने के लए इनाम के प म हो सकता है। अ धक ववरण के 

लए सीपीए  सीपीसी और सीपीएल देख।

यह तकनीक आमतौर पर उपयोगकता के वहार को ैक करने के लए उपयोग क  जाती है।

त लक लागत  कसी व ापनदाता क  साइट पर लक कराने के लए काशक को दया जाने वाला कमीशन।

यह ै कग दान करने के लए संब  नेटवक ारा लया जाने वाला ै कग शु क है। यह आमतौर पर कमीशन रा श 
के तशत पर आधा रत होता है।

सीपीसी

ये ड ले मी डया बैनर ह ज ह कुछ काशक अपनी साइट  पर जोड़ना चुनते ह।


